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LLIISSTTAADDOO  DDEE  TTAARREEAASS  

 

MMMSSSIII   PPPUUUNNNTTTOOO   DDDEEE   VVVEEENNNTTTAAASSS   CCCOOONNN   CCCTTTAAA...   

CCCTTTEEE...   CCCLLLIIIEEENNNTTTEEESSS      ---   PPPOOOSSS...000333---   TAREAS GENERALES 
 
 

 
1. Punto de Ventas 

 

 
 

1.1. Comprobantes de Ventas 
 
 
 
 
 
 
 
1.2. Cambio de comprobantes 
 
1.3. Estado de Caja 

 
 
1.1.1. Cambio de Cajero 
1.1.2. Totales por Cajero 
1.1.3. Totales por Departamento 
1.1.4. Totales por  Vendedor 
1.1.5. Movimientos de Caja. 
1.1.6. Balance (cierre) del Día. 
1.1.7. Analítico de Caja/Tarjetas. 
1.1.8. Paridades Cambiarias. 

 
  

 
2. Ventas 

 

 
 
 

 

 
2.1. Informes de Ventas 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2.2. Cierre de Período 
 
2.3. Definición de Clientes 
 
2.4. Catálogo de Clientes 
 
 
 
 
2.5. Estado de Cuentas 

Corrientes Deudoras. 
 
 

 
 
 
2.1.1.  Subdiario I.V.A. Resumido 
2.1.2.  Subdiario de I.V.A. 
2.1.3. Por Cuenta Contable. 
2.1.4.  Por Vendedor 
2.1.5.  Por Provincia/Departamento 
2.1.6.  Por Comprobante 
2.1.7. Movim. Artículo x Cliente. 
2.1.8. Por Cliente Habitual. 
2.1.9. Comisiones Vtas x Cliente. 
 
2.2.1. Cierre de Ventas y Cobros 
2.2.2. Anulación Comp. Cancelado 
 
 
2.4.1. Por Orden de Códigos. 
2.4.2.  Por Orden Alfabético 
2.4.3.  Clientes Habituales 
2.4.4. Etiquetas Autoadhesivas. 
 
2.5.1. Saldo de Cuenta Corriente 
2.5.2. Resumen de Cuenta. 
2.5.3. Composición Saldos x Clte. 
2.5.4. Composición Saldos x Venc. 
2.5.5. Aplicación Manual. 
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3. Stock. 

 
 
Ingreso de movimientos en talles y colores 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 

 
3.1. Ingreso de Movimientos. 
 
3.2. Informe de Movimientos. 
 
 
 
 
 
 
 
3.3. Informes Varios 
 
 
 
 
3.4. Cierre de Periodo 
 
3.5. Control de Inventarios 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
3.6. Definición de Artículos. 
 
 
3.7. Definición Código Alternativo 
 
3.8. Definición de Depósitos. 
 
 
3.9. Catálogos de Artículos. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
3.10. Módulo de Conjuntos 
 
 

 
 
 
 
 
3.2.1. Diario General. 
3.2.2. Movimientos por Artículos 
3.2.3. Utilidad por Artículo 
3.2.4. Ranking de Artículos 
3.2.5. Ventas por Talles y Colores 
3.2.6. Mov. por comprobantes Ext. 
3.2.7. Análisis Entradas y Salidas. 
 
3.3.1. Consulta de Existencias 
3.3.2. Stock por Talles y Colores 
3.3.3. Stocks Valorizados 
3.4.4. Política de Inventario. 
3.4.5. Rotación de Inventario. 
 
 
3.5.1. Generación Archivo Invent. 
3.5.2. Ingreso Inv. Físico Manual 
3.5.3. Ingreso Inventario x Lector 
3.5.4. Toma Invent. c/ Recolector. 
3.5.5. Toma Invent. x Excel (XLS) 
3.5.6. Ver Inventario Ingresado 
3.5.7. Comparación e Inform. Inv. 
3.5.8. Actualización Stock Invent. 
3.5.9. Anulación Toma Inventario 
 
 
 
 
 
 
3.8.1. Automática. 
3.8.2. Individual. 
 
3.9.1. Por Orden de Códigos 
3.9.2. Por Orden Alfabético. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
3.10.1. Definición de Conjuntos 
3.10.2. Componentes Alternativos 
3.10.3. Catálogo de Conjuntos 
3.10.4. Utilización Componentes 
3.10.5. Valorización de Conjuntos 
3.10.6. Actualiz. Costo-Conjuntos 
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4. Listas de Precios 

 

 
 

 
4.1. Actualización de Precios. 
 
 
 
4.2. Emisión de Listas de Precios. 
 
 
 
4.3. Definición de Listas. 
 
 
4.4. Informe de Listas. 

 
 
 
4.1.1.  Precios de Venta. 
4.1.2. Precios de Reposición. 
4.1.3. Impuestos Internos. 
 
4.2.1. Listas de Precios de Ventas 
4.2.2. Precios de Reposición. 
4.2.3.  Etiqueta con Precios. 
 
4.3.1. Definición de Títulos. 
4.3.2. Características de las Listas. 
 
4.4.1. Grupos de Listas. 
2.4.2.  Características de C/Lista. 

 
 

 
5. Caja 

 
 

 
5.1. Diario de Control. 
 
5.2. Emisión Asiento Resumen. 
 
5.3. Inventario de valores 
 
5.4. Cierre de Periodo 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
5.4.1.  Movimientos de Caja. 
5.4.2.  Inventario de Valores. 

 
 
 

 
6. Seguridad. 

 

 

 
6.1. Definición Palabra Clave 
 
6.2. Nivel de acceso. 
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7. Parámetros 

 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 

 
7.1.  Datos Básicos: Definiciones 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
7.2. Datos Básicos: Informes. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
7.3. Definición de Comprobantes. 
 
 
  
 
7.4. Informe de Comprobantes. 
 
 
 
 
 
7.5. Cambio Número Comprobante 
 
 
 
 
 
 
7.6. Formato Comprobante.  

 
 
 
 
 
7.1.1.  Tablas. 
7.1.2.  Cuentas Contables. 
7.1.3.  Impuestos. 
7.1.4.  Estructura Código Cliente. 
7.1.5. Estructura Código Artículo. 
7.1.6. Curva de Talle. 
7.1.7. Definición de Colores. 
7.1.8. Tasa Recargo p/Cuota 
7.1.9. Definición de Terminal 
 
 
 
 
 
7.2.1.  Tablas. 
7.2.2.  Cuentas Contables. 
7.2.3.  Impuestos. 
7.2.4. Estructura Código Cliente. 
7.2.5. Estructura Código Artículo. 
 
 
 
 
 
7.3.1. Ventas 
7.3.2. Cobranzas 
7.3.3. Caja 
7.3.4. Stock. 
 
 
7.4.1. Ventas 
7.4.2. Cobranzas 
7.4.3. Caja 
7.4.4. Stock. 
 
 
7.5.1. Ventas 
7.5.2. Cobranzas 
7.5.3. Caja. 
7.5.4. Stock. 
 
 
7.6.1. Edición Formato Ventas 
7.6.2. Preparación Formato Ventas 
7.6.3. Emisión Formato Ticket 
7.6.4. Edición Formato Cobranzas 
7.6.5. Edición Formato Caja. 
7.6.6. Preparación Formato Caja. 
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8. Utilitarios  

 

 
 

 

8.1. Resguardo (back up). 
 
8.2. Recupero (back up). 
 
8.3. Impresora Comprobantes 
 
8.4. Condiciones de Impresión 
 
8.5. Importación de Artículos 
 
 
8.6. Exportación 
 
 
8.7. Reconstrucción de Archivos 
 
8.8. Parámetros Generales 
 
8.9. Establecer Empresa. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
8.5.1. Definición de Importación 
8.5.2. Importación. 
 
8.4.1. Exportación de Clientes 
8.4.2. Exportación de Movimientos. 

 
 

 
9. Impresora Fiscal 

 
 

 
9.1. Cierre de Día Fiscal. 
 
9.2. Cierre de Turno Fiscal. 
 
9.3. Informes Cierre Z. 

 
 
 

 
 

 
10. Ayuda. 

 

 
 

 
10.1. Temas de Ayuda (manual) 

 
 
 

 


