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MSI Gestion Empresaria lo ayuda a vender mas y reducir sus cost mSlI
atends

EMPRESARIA

MSI Gestion Empresaria es un sistema totalmente integrado, orientado a la mediana
empresa. Resuelve la gestidn de pedidos de ventas y/o compras, facturacidn, control y
valorizacion de stock en multiples depositos, cuentas corrientes de clientes y proveedores,
compras, gestion financiera (multiples carteras, cheques rechazados, deudores morosos,
etc.), estadisticas de ventas de productos por clientes, zonas, vendedores y cobradores,
cumpliendo con todos los requisitos técnicos- legales.

Venda con minimos costos comerciales.
Aumente la satisfaccion de sus clientes.
Reduzca tiempos improductivos.
Mejore su imagen empresaria.

Ultima tecnologia a su alcance

Es un producto desarrollado con los mejores estandares de la
industria: filosofia de sistema abierto, arquitectura cliente-servidor,
intuitivo, de implementacion rapida y facil de usar, con prestaciones
propias de productos desarrollados para empresas con mayores
estructuras. No requiere de equipos potentes y costosos, ni de
recursos humanos calificados para soportarlo. Utiliza todas las
ventajas de la tecnologia de 32 bits

Haga negocios en Internet

Disefie sus informes gerenCIaleS Imagine a sus clientes confeccionando pedidos de compra, de

reposicion o consultando precios, caracteristicas técnicas, o
bajando e imprimiéndose folletos y consultando su estado de
cuenta. Esto es posible con MSI Gestion Empresaria, ya que Ud.
podra hacer negocios por Internet, aumentando su competitividad
al brindar mejores y mas rapidos servicios a sus clientes y estando
mas cerca de ellos, sinimportar las distancias.

Ud. puede crear facilmente, todo tipo de informes y
graficos accediendo a las bases de datos en forma
transparente y directa, utilizando cualquiera de las
herramientas que conozca, compatibles con
Windows (Office, Cristal Reports, etc.).

Lograra también disminuir sus costos operativos, de
comunicaciones, de diseno e impresiéon de folletos y el envio de
material comercial y promocional. Brindara una nueva imagen
de servicio profesional a la altura de su competencia, al facilitar a
sus clientes la informacion comercial que lo haga decidirse para
comprar.

Fidelice a sus clientes. Venda mas.

Disminuya costos.

Oferte nuevos productos al mercado con mayor
velocidad.

Ofrezca mayor informacion técnica y comercial a bajo
costo.

Facilite la accion de compra o reposicion (pedidos por
Internet)

Lance promociones llegando a miles de usuarios en
todo el mundo al mismo tiempo.

Facilite a sus canales la comercializacion, actualizando
la informacion de productos y servicios de manera
simple, répida y dindmica, reduciendo tiempos y
costos.

Disminuya costos operativos, de comunicaciones, de
diseno e impresion de folletos y el envio de material
comercial y promocional.

MSI Group SA brinda a sus clientes los mejores resultados, sin
importar la magnitud de su organizacion ni el rubro de su
industria. La clave es un profundo compromiso con su
organizacion, instalando productos modernos, de ultima
tecnologia, actualizados, servicios de soporte, capacitaciéon 'y
consultoria, e intentando siempre que nuestros clientes nos
elijan por profesionalismo, seguridad, costos y atencién.
Consultenos. Estamos para ayudarlo.

Todos los derechos reservados por MSI Group S.A.



Una gestion de Ventas completa, desde el
llamado del cliente hasta la emision de la factura

Resuelve el circuito completo de pedidos pendientes de
ventas, facturacion y control de entregas. la
facturacion mayorista y minorista asi como también el
punto de ventas en multisucursales y multidepositos.
Permite facturar al contado o en cuenta corriente
productos, servicios, descripciones o leyendas de texto
libre, aplicar descuentos por producto o cantidad,
bonificaciones, recargos, aplicar facturas a cobranzas
previas, calcular vencimientos libremente o facturar
cuotas con calculo de intereses, comisiones por ventas Feke |sonony — Setens o i
y actualizar todas las estadisticas. Formulario definibles :
por el usuario.
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Un maédulo de facturacion con gran  Cédigos de Barra

cantidad de variables El sistema permite una eficiente utilizacion de los codigos de

barra, tanto de los codificados por el proveedor como los
adoptados por el usuario. Mediante esta tecnologia se agiliza la
operacion de facturacion. También se pueden automatizar las
operaciones de toma y control de inventario.
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Informes y Estadisticas

Los informes que el sistema suministra son altamente variados.
Simultaneamente con las ventas se realizan las operaciones de
calculo y confeccidon de los informes de IVA, la liquidacidon de
comisiones a los vendedores y las presentaciones de vouchers a
las administradoras de tarjetas de crédito y/o débito.

Entre los informes de ventas destacables estan los de Venta por
Cuenta Contable, Articulos por Cliente y otros. Todos pueden

3 solicitarse para un periodo a determinar e incluyen la
posibilidad de seleccionar los comprobantes de venta que
desea incluir o excluir de cada informe.
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Autorizacién Stock o

Precios

En situaciones de monedas inestables, devaluaciones o
inflacidn, el manejo agil y preciso de los precios adquiere la
o B racturacion o— mayor importancia. MSI Gestion Empresaria le facilita tanto el
manejo de los precios de venta como de los compra y
reposicion asegurandose, de este modo, poder trabajar con la
rentabilidad y margenes de utilidad que se propone. Para ello
el médulo dispone de una gran variedad de modos de
actualizacion de precios, automaticos, semi-automaticos y
manuales de acuerdo a su necesidad.

L Multiples Listas de Precios

Cuentas
Deudoras

Puede crear la cantidad de listas que necesite y puede aun

establecer una lista de precios de venta por cada cliente. Puede
automatizar descuentos o incrementos segun el tipo de clien
y la cantidad vendida y puede también tener listas a valor
modulo modificada por una factor que se informa diari

Todos los derechos reservados por MSI Group S.A.




No solo el control de la deuda, también el impacto
y la proyeccion financieras

Es usual que las empresas o comercios habiliten cuentas
corrientes para sus principales clientes, tanto porque hace a la
modalidad de su negocio como porque utilizando un
instrumento de crédito se incrementa la venta. No obstante se
debe ejercer un estricto control de los montos prestados y a
cobrar. En la mayoria de los casos el dinero no percibido en fecha
debe conseguirse en el mercado financiero pagando el
importante costo que ello significa.

El modulo de cuenta corriente de MSI Gestion Empresaria
permite controlar eficientemente los importes a cobrar.
Incorpora los informes mas habituales de un sistema de cuentas
corrientes (movimientos, saldos o resimenes) y adiciona la
posibilidad de trabajar con carteras entendiendo por tales a los
distintos instrumentos que respaldan la deuda: cuenta corriente
propiamente dicha, cheques, documentos o cualquier otro valor
que se acepte como medio o promesa de pago. De esta manera,
el médulo brinda la maxima utilidad.

e

Moneda Extranjera

\

Con esta modalidad podra llevar registros
bimonetarios de todas las operaciones de
cuentas corrientes, con independencia de
las cotizaciones que aplique en cada caso.
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Carteras de
Cuentas Corrientes

Carteras de -

Carteras de
Cuentas Corrientes

@ Carteras de

Valores Valores
Carteras Carteras
Documentadas Documentadas

finanzas

N/
El uso de Multicarteras permite un

analisis exhaustivo de toda deuda
brindando elementos esenciales
para la toma de decisiones.

Analice sus Deudas

Resumen de Cuenta: le permite observar el movimiento
histérico de cada cliente, el estado de cuenta y los saldos.
Deuda Vencida: le informa los importes vencidos pendientes de

¢Cuanto debe un cliente en facturas,

chequesy documentos?. ; Ha superado
su limite de crédito en todas las
carteras?, ;en cuales?.

El volumen de cobranzas, ;es
suficiente para afrontar las
obligaciones contraidas?.

¢ Qué porcentaje de la deuda suman
los cheques rechazados?.

¢Estan incluidos los "incobrables" en la
proyeccion financiera?. ;En qué
proporcién?.

¢Qué renglon de la clientela paga
mejor?.

MSI Software, brinda siempre una
respuesta.

cobranza y la antigiiedad de la deuda.

Analisis de Deuda: o composiciéon de deuda, le permite
determinar el origen de cada uno de los importes adeudados,
de gran utilidad cuando alguno de ellos es motivo de
discrepancia.

Saldo de Clientes por Cartera: le muestra la deuda de un cliente
en cuenta corriente, cheques, documentos u otros valores.

Controle los Valores en Cartera

Andlisis de Cartera por Deudor: le permite analizar, de una o
varias carteras dadas, quiénes son los deudores que deben
responder por ellas.

Andlisis de Cartera por Vencimiento: le permite agrupar por
vencimiento los valores de una o mas carteras.

Estados Especiales: mediante esta modalidad puede registrar y
hacer el seguimiento de valores descontados, dados en
garantia, en gestion judicial u otras "zonas de deuda" propias
de su negocio.

Todos los derechos reservados por MSI Group S.A.



Un control exacto de las existencias suele ser
la clave de la rentabilidad.

Un correcto control de stock es importante en todo momento.
Durante las crisis o cuando el costo del dinero es alto, este
control tiene la maxima relevancia. Comprar y acumular stock
de mercaderias puede significar una inteligente inversiéon o una
no deseada inmovilizacion de dinero.

Coédigos de Barra

El Médulo de Stock de MSI Gestion Empresaria permite un
adecuado manejo de las existencias en multidepdsitos. A los
informes esperables de cualquier sistema (consulta de
existencias o movimientos por articulo) adiciona informacién de
gestion tal como: Utilidad por Articulo, Ranking, Politica 'y
Rotacion de Inventarios, existencias por lotes de Despacho a
Plaza o Fechas de Vencimiento, distintas Valorizaciones y otros
muchos que lo ayudaran a tomar decisiones inteligentes y
oportunas.

Opera inteligentemente con lectores
e impresoras de cddigos de barra,
permitiendo no soélo las operaciones
de stock y la facturacién, sino la
impresion de las etiquetas que se
requieran segun las existencias y/o
los ingresos de mercaderia.

Controle sus Articulos

Utilidad por Articulo: le permite determinar los margenes reales
de utilidad (descuentos incluidos) para distintos periodos. m Precies  CalBoreos Compras  Provesdones - Parsmatres - Segrm

i m—
Ranking de Articulos: muestra, en orden decreciente, cudles son  Ingress de Momerics
los articulos que mas se venden (en cantidades o importes) y en m Ty Fumtenr ol =
cuanto contribuyen al total facturado. Informess Varios Honamientos por Artiouo |
Ciomlenl ik Privenrl arin ¥ Al i Tialles

Politica de Inventarios: permite establecer minimos, maximos,
puntos de pedido, ubicacidn y cantidad a pedir de cada articulo
y para cada depdsito.
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Controle su inversion

e Rotacion de Inventario

De acuerdo a las existencias actuales y el consumo de un
periodo a determinar, informa cuanto tiempo de existencias
dispone para cada item. Es util para decidir con qué articulos

CajofBricor  Compras  Proveacorss  Parsmntzos realizar acciones promocionales.
Drgress de Movinisrhos ~ | e Despacho a Plaza o Fecha de Vencimiento
Leidomimesms, e Murvinmier i, b Opera con fechas de vencimiento para articulos perecederos y
[foiraes Vares Corsuita de Existenciys numeros de lote para los importados. Valoriza a método FIFO.
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e Valorizaciones de Stock

Podra saber "cuanto vale" su stock. Puede calcularse por Precio
Promedio Ponderado, Ultima Compra, Reposicion, Promedio
Histérico o cualquiera de las listas de venta.

e Control de Inventarios

Puede automatizar la toma y control de los inventarios fisicos
comparando y ajustando lo que "dicen" sus informes con las
existencias reales. Los sobrantes o faltantes pueden ser
valorizados. Permite utilizar colectores electrénicos de datos.
e Modulo de Conjuntos (Despiece)

Permite la explosion de inventario de sus productos terminados
o semielaborados, considerando costos, materiales y

porcentajes de incidencia.

Usted decide...

MSI Gestion Empresaria le da opciones para trabajar o no con
saldos negativos, stock comprometido, combos o conjuntos,
grillas de talle y color y otras posibilidades que se habilitan e

menu de Pardmetros.

Todos los derechos reservados por MSI Group S.A.



El control sobre las compras garantiza la
rentabilidad de la venta.
Mediante el registro y emisién de las Ordenes de Compra MSI

Gestion Empresaria permite un puntilloso seguimiento de las
mismas.

Compras

A su vez, el modulo de Cuentas Corrientes Acreedoras controla
eficientemente las cuentas e importes a pagar asi como el
registro de los valores dados.

Esté atento a sus Ordenes de Compra

Compras por Proveedor: usted puede analizar qué articulos
adquiere y a quién se los compra.

Estado de Ordenes de Compra: pendientes de facturacion y
recepcion, facturados pendientes de recepcion o recibidos
pendientes de facturacion, en cada caso por el total o
parcialmente.
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Las herramientas de una administracion de
compras y proveedores eficiente.

Saldos de Cuentas a Pagar: muestra los saldos que adeuda a
cada proveedor.

Andlisis de Antigliedad de Deuda: puede tabular su deuda de
acuerdo a la antigliedad de los importes adeudados.

Emisidon Cuadro Financiero: obtiene un cash-flow de los
importes a pagar en el periodo y con los cortes que usted
requiera.

Controle sus valores entregados

Andlisis de Cartera por Acreedor: le permite estudiar, de una o
varias carteras dadas, cheques, pagarés u otros documentos, a
qué acreedor los entrego, en qué fecha y cuales son sus
vencimientos.

Analisis de Cartera por Vencimiento: le permite proyectar por
fecha de vencimiento los valores de una o mas carteras.

Saldo de Proveedores por Cartera: le muestra cuanto debe a
cada proveedor en cuenta corriente, cheques, documentos u
otros valores.

Todos los derechos reservados por MSI Group S.A.



